
	  

	  

	  

Keio	  Plaza	  Hotel	  Tokyo-‐	  2-‐2-‐1	  Nishi-‐Shinjuku	  
8:15	   	   Registration	  

	  
8:45	   Special	  Keynote	  Address	  by	  Former	  Ambassador	  to	  the	  United	  States	  Ichiro	  Fujisaki	   	   	   	  

	   	   	   	   	   	   	  
9:10	   	   Investing	  in	  India	  �-‐	  Challenges	  and	  Opportunity	   	   	   	   	  

 India	  Story	  –	  Government	  Initiatives	  &	  Effect	   Deal	  Flow	  in	  Past	  12	  Months	  –	  A	  Review	  
 Key	  Legal	  &	  Regulatory	  Changes	   	   	   India	  –	  Japan	  Partnership	  &	  Opportunities	  

	   Speaker-‐	  Mohit	  Saraf,	  Senior	  Partner-‐	  Luthra	  &	  Luthra	  Law	  Offices	   	  
	  
9:50	   	   Morning	  Coffee	  Break	   	   	   	  
	   	   	   	   	   	  
10:05	   	   What’s	  Next	  for	  the	  new	  Myanmar	  	   	   	   	   	   	   	  

 Prospects	  and	  Challenges-‐	  A	  report	  card	  on	  the	  current	  government	  and	  its	  reforms	  
 Observation	  on	  the	  general	  election	  results	  
 Foreign	  investment	  regime	  in	  Myanmar	  –	  Japanese	  investments	  in	  the	  country	  

Speaker:	  	  Chester	  Toh,	  Co-‐Head	  Myanmar	  Practice-‐	  Rajah	  &	  Tann	  
Investing	  in	  Vietnam	  –	  New	  Laws,	  New	  Prospects	  and	  New	  Challenges	  

 Summary	  of	  key	  legislative	  changes	  in	  Vietnam	  
 Impact	  of	  such	  changes	  on	  foreign	  investment	  regime	  in	  Vietnam	  
 Foreign	  investment	  regime	  in	  Vietnam	  –	  Japanese	  investments	  in	  the	  country	  
 Case	  studies	  on	  market	  entry	  models	  and	  strategies	  	  

Speaker:	  Vu	  Thi	  Que,	  Head,	  Corporate	  Regulatory,	  Mergers	  &	  Acquisitions,	  Projects	  &	  	  
Infrastructure,	  and	  Real	  Estate	  &	  Construction	  practice	  groups;	  Co-‐Founder-‐	  Rajah	  &	  Tann	  LCT	  Lawyers	  	  
Key	  Legal	  Issues	  with	  Investment	  in	  Indonesia	  

 Foreign	  Investment	  Policy	  	   	   	   Share	  Capital	  Requirements	  
 Manpower	   	   	   	   	   Tax	  Rates	  

Speaker:	  Eko	  Ahmad	  Ismail	  Basyuni,	  Equity	  Partner-‐	  Assegaf	  Hamzah	  &	  Partners	  
	  

11:35	   	   From	  start-‐up	  nation	  to	  cyber	  nation	  –	  the	  Israeli	  innovation	  ecosystem	  in	  cyber	  
 Why	  information	  security	  models	  fail	  and	  require	  new	  paradigms	  for	  cyber	  security	  
 The	  shortcomings	  of	  the	  perimeter	  defense	  	  	  -‐	  the	  innovation	  challenge	  
 The	  startup	  model	  for	  disruptive	  technologies	  (e.g.	  the	  case	  of	  CyActive)	  
 Israel's	  cyber	  security	  ecosystem	  –	  introducing	  the	  startup	  innovation	  	  	  model	  to	  cyber	  	  

security	  challenges	  
 From	  technology	  focused	  cyber	  security	  to	  risk	  modeling	  -‐	  legal	  approach	  (e.g.,	  the	  	  

Israeli	  banking	  cyber	  security	  regulation)	  
 How	  in-‐house	  counsel	  can	  work	  in	  alignment	  with	  other	  functions	  in	  their	  organization	  

to	  address	  cyber	  security	  threats	  
 Improving	  security	  without	  constricting	  access	  or	  employee	  flexibility	  
 Running	  a	  tighter	  ship	  without	  negatively	  impacting	  the	  work	  place	  culture	  

Speakers:	  	  Gilad	  Majerowicz,	  Partner	  &	  Dr.	  Nimrod	  Kozlovski,	  Partner	  -‐	  Herzog	  Fox	  &	  Neeman	  Law	  Office	  
	  

12:20	   	   Lunch	  break	   	   	   	   	   	   	   	   	   	  
	  
1:15	   	   The	  practice	  and	  advantage	  of	  investing	  in	  Taiwan	  (台湾への投資実務と利点 ) 

 How	  to	  invest	  in	  Taiwan—commonly	  adopted	  investing	  methods	  
(台湾への投資方法―よく利用される投資手段)	  

 Taiwan	  investment	  environment—related	  regulations	  and	  premiums	  
(台湾への投資環境―関連法令と優遇策)	  

 Investing	  in	  China	  through	  Taiwan 	  



	  

	  

(台湾経由での中国投資)	  	   	  
Speakers:	  Patrick	  Marros	  Chu,	  Partner	  &	  Li-‐tzu	  Lin,	  Senior	  Attorney	  -‐	  Lee	  and	  Li	  Attorneys	  at	  Law	  
	   	   	   	   	   	   	   	   	  

2:00	   	   Deal	  Making	  in	  India:	  The	  “Acche	  Din”	  and	  what	  the	  future	  beholds?	  	  	  	  	  	  	  	  	  
(a)	  The	  emerging	  economic	  and	  investment	  trends	  
(b)	  Deal	  making	  in	  India,	  in	  the	  context	  of	  private	  and	  public	  companies,	  covering:	  	  

 Emerging	  trends	  in	  FDI	  policy	   	   Corporate	  Governance	  
 The	  new	  Companies	  Act,	  2013	  	  	   	   Tax	  
 Insider	  Trading	   	   	   	   Competition	  law	  

(c)	  	  Emerging	  scenarios	  in	  Dispute	  Resolution	  
Speakers:	  Cyril	  S.	  Shroff,	  Managing	  Partner,	  Rishabh	  Cyril	  Shroff,	  Partner	  &	  Harsh	  Kumar,	  Partner-‐	  
Cyril	  Amarchand	  Mangaldas	  	  

	  
2:45	   	   Afternoon	  coffee	  break	   	   	   	   	   	   	   	  
	  
3:00	   	   Learnings	  and	  Risk	  Mitigation	  strategies	  for	  In-‐house	  Counsel	  based	  on	  Case	  Studies	  

 Strategic	  Partner	  selection	  –	  How	  relevant	  in	  the	  Indian	  context?	  Initial	  measures	  to	  	  
be	  deployed	  by	  an	  in-‐house	  counsel	  

 Case	  studies	  –	  Negotiation	  strategy	  and	  decision-‐making:	  Live	  instances	  of	  an	  	  
incorrect	  approach	  leading	  to	  potential	  exits	  

 Case	  studies	  –	  Ring	  fencing	  corruption	  related	  aspects:	  Is	  it	  possible	  in	  the	  Indian	  context	  
 Case	  Studies	  –	  Learnings	  from	  the	  Maruti	  Suzuki	  labour	  dispute	  
 Key	  pitfalls	  under	  transaction	  documents	  leading	  to	  operational	  traps	  –	  What	  to	  steer	  clear	  of	  

	   	   Speaker:	  	  Zakir	  Merchant,	  Partner-‐	  Khaitan	  &	  Co.	   	  
	  
3:30	   	   Potential	  Risks-‐	  IT	  management	  +	  E-‐discovery	  

 Global	  Privacy	  Law	  Trends	  with	  an	  emphasis	  on	  APAC	   	   	  
 Japan’s	  Trends	  

Speakers:	  	  Evan	  Storer,Technical	  Analyst	  Legal	  Technologies	  &	  Taketo	  Sakuma	  Manager,	  Business	  Development	  
Kroll	  Ontrack	  

	  
4:00	   Panel	   Discussion-‐	   Enhancing	   your	   relevance	   in	   2016-‐	   Leading,	   innovating	   and	   improving	   the	   way	   the	   legal	  

department	  works	  	   	   	   	   	  

 How	  in-‐house	  legal	  counsel	  are	  managing	  the	  evolving	  requirements	  of	  their	  job	  
 Practical	  steps	  for	  building	  a	  robust	  internal	  legal	  team	  to	  efficiently	  support	  and	  drive	  business	  -‐	  examples	  of	  

how	  in-‐house	  legal	  teams	  are	  engaging	  those	  in	  the	  commercial	  side	  of	  the	  business	  	  
 The	  role	  of	  the	  legal	  department	  in	  conflict	  management	  
 Turning	  adversity	  into	  a	  competitive	  advantage	  
 How	  to	  maintain	  a	  culture	  of	  excellence	  and	  integrity	  
Speakers:	  John	  Paul	  Huntington	  Vigman,	  General	  Counsel	  Japan	  –	  Veolia	  Japan	  KK;	  Hiroko	  Miyazaki,	  Department	  
Head,	  General	  Counsel-‐	  Alcon	  Laboratories,	  Inc.;	  Terufumi	  Yorita,	  General	  Counsel	  Asia	  Pacific-‐	  Lenovo	  
	  

5:00	   Closing	  remarks	   	   	   	   	   	   	   	  	  	  	  	  	  	  	  	  	   	  	  	  	  	  	  	  www.legalbusinessonline.com	  
	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  The	  organizers	  reserve	  the	  right	  to	  amend	  the	  agenda	  at	  anytime	  

Contact:	  Lucinda.a.maguire@thomsonreuters.com	  
	  

	  


